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M CHANNEL-FORECAST JEDERZEIT UND UBERALL
M 30% MEHR UMSATZ MIT VERTRIEBSPARTNERN
M 40% ZEITERSPARNIS



Vertriebspartner

Was passiert mit
ihren Kunden?

Distributoren,
GroBhandler

FEEDBACK
oy
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Der leadtributor ist ein webbasierter Software-as-a-Service-Dienst
fur Unternehmen mit indirekten Vertriebsstrukturen. Mit dieser
Standardsoftware teilen Sie Interessentendaten schnell und
unkompliziert mit Ihren Vertriebspartnern. Und zwar nach intelligenten
Parametern, die Sie bestimmen. Etwa geografische Nahe. Oder
Partnerlevel. Oder Zertifizierung. Wahrend der Vertriebspartner das
Lead bearbeitet, flieien samtliche Informationen zum Akquiseprozess
zuruck in Ihre Systeme. Egal ob ins CRM- oder ins Marketing-
Automation-System. In einem perfekten Closed-Loop-Verfahren.

Sie haben kein CRM? Kein Problem, der leadtributor funktioniert
naturlich ebenso eigenstandig.

-

+ Matching
Datenquellen - Leadpicking
e Ta - Eskalation
« Motivation
+ Enablement
- Scoring
- Routing
- Reporting
mmunikationskanale - Forecasting

Leadmanagement wird als ganzheitlicher Prozess begriffen, Experten sprechen vom

[
Wa r U m b ra U C h e n S l e 360-Grad-Blick auf den Kunden. Das Verhalten des Kunden wird erfasst, gesammelt und

ausgewertet, um darauf aufbavend die Kommunikation zu optimieren. Signale, die darauf

[ ]
d e n I e a d t r'l b U to r'? deuten, dass der Kunde vertrieblich bearbeitet werden sollte, fuhren zur Ubergabe an den
A Vertrieb. Und jetzt? Ubergibt man eine Anfrage an den Vertriebspartner, ist die bis dahin

gewonnene Transparenz meist zu Ende. Dabei ist sie gerade jetzt extrem wichtig.
Der leadtributor ist das ideale Resellern, Value-Added-Resellern, Wenn Sie wissen, was das Ergebnis der Verhandlungen mit dem Partner ist, kénnen
Werkzeug for jedes mittlere und Distributoren oder GroBhandlern Sie darauf reagieren und die Informationen des Vertriebspartners zuruck in lhre
groBBe Unternehmen, das mit arbeitet. Dabei ist es egal, wie komplex Unternehmenssysteme spielen. Hier hilft der leadtributor.
Vertriebspartnern wie Fachhandlern, lhr Vertriebssystem ist.
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Wo' roacht der leadtributor Sie besser?

Unternehmen geben viel Geld
fUr Marketingkampagnen aus:
Roadshows, Messen, Mailing-

Aktionen, Content-Marketing-

Aktionen ... Das bringt eine Menge

Leads. Und die werden durch
gezieltes Nachfassen (Lead
Nurturing) fUr den Vertriebs-
partner vorbereitet.

So integrieren Sie
Vertriebspartner in lhren
Vertriebsprozess!

ICH KENNE
DEN STATUS MEINER
LEADS NICHT!

100 % TRANSPARENZ

Der leadtributor verteilt automatisch das
richtige Lead an den perfekten Partner.
Der Hersteller kann seine Leads zu jedem
Zeitpunkt Uberwachen: Ob ein Lead
reserviert wurde, welcher Partner den
Kontakt bearbeitet, wie weit die Akquise
gediehen ist etc. Und nur ein Mausklick
reicht, um den Forecast fur die nachsten
Monate zu bekommen.

EIN LEAD WURDE
2, AN DIE KONKURRENZ
VERLOREN!

100 % DATENKONSISTENZ

Der leadtributor spielt das verlorene
Lead automatisch, mitsamt allen

Informationen aus dem Vertriebsprozess,

in Ihr System (Marketing Automation,
CRM) zurtck. Wo man durch intelligente
Kampagnen versuchen kann, den
Interessenten oder den Kunden bei

nachster Gelegenheit zurckzugewinnen.

Keine Information geht verloren!

Wo macht der leadtributor Sie besser?

MEIN VERTRIEBS-
PARTNER KUMMERT
SICHNICHT!

30% MEHR ABSCHLUSSE

Im leadtributor werden Leads nicht mehr
verteilt, sondern ,angeboten”. Das erhoht
den Reaktionsdruck fur Ihre Vertriebs-
partner. Wer das Lead nicht schnell abholt,
konnte es verlieren. Das Ergebnis: Ihr Lead
wird schneller bearbeitet und die Abschluss-
wahrscheinlichkeit steigt deutlich. Danach
tauscht der leadtributor neue Leads gegen
Feedback und motiviert so die Partner,

Teil des Vertriebsprozesses zu sein.
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Die Vorteile fir den Hersteller!

MIT DEM LEADTRIBUTOR

FORECAST IM BLICK!

Ein Klick genugt, und Sie konnen sehen,
wie viel Umsatz der nachste Monat bringt
oder wie viel Potenzial das nachste Jahr
verspricht. Wann, von welchem Partner
und Uber welche Produkte?

HABEN SIE IHREN CHANNEL-

SIE HABEN VOLLE
TRANSPARENZ UBER IHR
PARTNERNETZ

Schnell und automatisiert: Die Weiter-
gabe der Leads an Vertriebspartner
erfolgt durch ein intelligentes Push-/
Pull-Verfahren. Sie wissen zu jeder
Zeit, welcher Reseller wann welchen
Interessenten bearbeitet. Und ob ein
Abschluss bevorsteht. Nicht nur das:
Sie wissen auBerdem, welche Ihrer
Partner die beste Leistung bringen, und
konnen diese belohnen. Ein Strauf3
von schnell abrufbaren KPIs zeigt
Ihnen jederzeit, wie und wo Sie lhren
Partnervertrieb verbessern kannen.

MIT DEM LEADTRIBUTOR
HABEN SIE DEN
ROI'IM BLICK!

Mit dem leadtributor geht kein Lead
verloren. Denn mit dieser Software
wissen Sie jederzeit, welcher Vertriebs-
partner welche Anfrage bearbeitet, an
welchem Punkt in der Akquise er sich
befindet - und vor allem, wie viel Umsatz
Ihre aktuelle Kampagne im Channel
generiert. Durch das Push-Reporting
bekommen Sie regelmafig den exakt
auf Sie zugeschnittenen Report
zugesendet.

Die Konsequenz: Sie konnen mit 30 %
mehr Abschlussen rechnen, da kein
Lead mehr verloren geht und alle Leads
zeitnah bearbeitet werden. Aufierdem
machen Sie es dem Partner deutlich
schwerer, an |hre Interessenten
Wettbewerbsprodukte zu verkaufen.

Es bleiben mehr AbschlUsse bei lhnen!
Sie haben 100 % Transparenz und
Datenkonsistenz, da alle Informationen
in Ihre internen Systeme zurickflieB3en.

HIER SIND
IHRE DATEN
TODSICHER!

Der leadtributor wird in einem deutschen

Rechenzentrum - in MUnchen - betrieben.

Alle Daten unterliegen also strengsten
deutschen Datenschutzrichtlinien.

Push-Pul

lechniques

D @

"

Leadmanagement

Motivational Syster A

FUR JEDES LEAD
DEN PERFEKTEN
PARTNER

Der leadtributor findet automatisch

den perfekten Partner fur |hr Lead.

Die Parameter dafUr bestimmen Sie
im Vorfeld.

Matching

ntelligent
Reporting




Die Vorteile fir den Hersteller!

SIE SPAREN ZEIT -
UND VERDIENEN
MEHR GELD

Wenn Leads regelmafiger und schneller
bearbeitet und verfolgt werden, erhoht
sich der Channel-Umsatz. Unsere
Erfahrung: um bis zu 30 %! Au3erdem
werden bis zu 40 % Ressourcen frei.
Benn aufwendige Abstimmungen und
Besprechungen zu den laufenden
Projekten entfallen. Das heifit: mehr Zeit
fUr andere Aufgaben.

SIEZAHLEN NUR,
WAS SIE
NUTZEN

Mit dem Software-as-a-Service-Modell
zahlen Sie nur, was Sie nutzen. Egal,

wie viele Administratoren, Partner-
Account-Manager, Distributoren oder
Vertriebspartner Sie haben, Sie bezahlen
eine monatliche MietgebUhr pro User.
Brauchen Sie mehr Zugange, so ist das
kein Problem. Sie konnen jeden Monat die
Anzahl der Nutzer-Accounts anpassen.
Denn der Service ist beliebig skalierbar.

SIE ERHOHEN DEN
WETTBEWERB - UND
BELEBEN IHR GESCHAFT
Picklisten belohnen ehrgeizige Partner -
und beleben das Geschaft. Wer nicht aktiv
Leads fUr sich reserviert, hat langfristig
das Nachsehen.

SIE HABEN EIN DRUCK-
MITTEL, UM PARTNER
NACHHALTIG ZU AKTIVIEREN

Sollte sich ein Partner weigern, Feedback
Uber seine Aktivitaten zu geben, ,schlagt”
der leadtributor , Alarm” nach bestimmten
Regeln und Prozessen. Die Konsequenz:
Der inaktive Partner kann keine Leads
mehr picken.

DER DIENST
IST SOFORT
VERFUGBAR

Die Installation, Anpassung, Wartung
und die Betriebssicherheit der Losung
Ubernehmen wir fur Sie. Das Beste: Das
System ist innerhalb weniger Stunden
eingerichtet und funktionsfahig. Und
vollig intuitiv zu bedienen.

So gelangen Leads in den leadtributor

Leads werden an unzahligen Orten
generiert. Doch wie gewahrleisten Sie
die schnellste Bearbeitung? Richtig,
indem Leads jeweils direkt vor Ort

in das relevante System

gespielt werden. Sie

kénnen Messeleads & ]
Manuelle
Schnittstellen Eingabe
CRM
= 2
Marketing
Automation:

Strukturierte E-Mail

(FORMULARE. WEBSITE,
LANDINGPAGES ETC)

direkt in den leadtributor laufen lassen
und somit ohne Zeitverzogerung an
Ihre Vertriebspartner verteilen. Leads,
die Uber ein Webformular generiert

werden, konnen direkt in den leadtributor

Ubernommen werden. Daten aus
internen Systemen (CRM, Marketing
Automation) kénnen per Schnitt-
stelle automatisch an den
leadtributor Gbergeben
werden.

— I8

Excel-Upload

Zum Beispiel, wenn ein bestimmter
Status erreicht wurde. Aber selbst-
verstandlich sind auch Excel-Upload
und manuelle Eingaben sehr
benutzerfreundlich moglich.
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Die Vorteile fur den Partner

PARTNER ERHALTEN KEIN TERMIN
HOCHWERTIGE WIRD
LEADS VERGESSEN

Der leadtributor erinnert den
Vertriebspartner automatisch an die
nachsten Schritte, die er unternehmen
sollte: Interessenten kontaktieren, Termin
ausmachen, Angebot unterbreiten.

Der leadtributor funktioniert wie eine
Partnervermittlung: Jedes Lead hat ein
Profil. Und jeder Partner hat ein Profil.
Je nach Profildetails bekommt jeder
Partner genau die Interessenten, die
zu ihm passen. Die Kriterien sind frei

konfigurierbar. Zum Beispiel: Welcher

. ) PERFEKTER
Reseller liegt geografisch am nachsten? CLOSED
Welcher hat das richtige Know-how? Wer LOOP
ist fUr das Produkt zertifiziert? Das spart
Auch der Partner hat die

Zeit. Und Arger!

Option, seine Leadinforma-
tionen automatisch an sein
st eigenes System zu Ubergeben
| e und dort weiter zu bearbeiten.
o - Feedback kann vom internen
H System an den leadtributor
weitergegeben werden.

IST EIN LEAD BEI
EINEM PARTNER,
BLEIBT ES AUCH DA

Bekommt der Hersteller eine Anfrage
vonseiten eines bereits verteilten Leads,
wird diese Anfrage automatisch an den
bereits zustandigen Reseller geschickt -
und an keinen anderen. Der leadtributor
kann somit den Veertriebspartner vor
interner Konkurrenz ,schutzen’.

ALLE VERTRIEBS-
KONTAKTE SIND IMMER
IM BLICK

Ein Mausklick - und schon hat der
Reseller all seine aktuellen Leads im
Blick. Und ebenso die Historie Uber
abgeschlossene Auftrage aus
vergangenen Monaten und Jahren.
Downloads oder der Export von Daten
erfolgen mittels eines einzigen Klicks.

Die Vorteile fUr den Partner

SAMTLICHE
REPORTINGS
FALLEN WEG

Warum Reportings fUr den Hersteller
anfertigen? Im leadtributor sind alle
Aktivitaten transparent aufgelistet und
perfekt aufbereitet - auf Knopfdruck.

DER LEADTRIBUTOR
IST KINDERLEICHT ZU
BEDIENEN

Unterwegs, beim Kunden oder im Buro:
Jeder Vertriebspartner kann seine Leads
von Uberall bearbeiten. Auch vom Handy
aus. Denn der leadtributor kann Uber
den Webclient oder die leadtributor-App
aufgerufen werden. Das Beste: Es

ist keine Schulung natig. Benn der
leadtributor ist absolut selbsterklarend.
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Was kann der leadtributor sonst

SIE
KONNEN
CHATTEN

Sie mochten mit lhrem Partner-Account-
Manager zu einer konkreten Anfrage
chatten. Oder mit Kollegen beim Reseller.
Oder beim Distributor. Und das in
Echtzeit? Kein Problem! Der leadtributor
bietet extra dafur eine Funktion.

VON
2. UNTERWEGS
ARBEITEN

Die Nutzung mobiler Devices steigt jedes
Jahr um 20 %! Mit der mobilen App

des leadtributor reichen wenige Klicks,
und schon kénnen Leadinformationen
vom Handy oder Tablet aus unterwegs
bearbeitet bzw. aktualisiert werden. Kein
Papierkrieg mehr! Und vor allem: keine
Zeitverzogerung! Wer ein Lead zugespielt
bekommt, kann es sofort anrufen und
bearbeiten. Und sofort Feedback geben.

DIE RICHTIGEN
3. DOKUMENTE ZUR
VERFUGUNG STELLEN

Das etwas andere Partnerportal: Jetzt
ist Schluss mit langer und komplizierter
Dokumentensuche. Sie geben lhren
Vertriebspartnern genau die Dokumente
an die Hand, die fUr sein Lead relevant
sind. Mit der integrierten Dokumenten-

funktion konnen Reseller Prasentationen,

Preislisten, Produktdatenblatter u. v. m.
herunterladen. Auch praktisch: Neben
Unterlagen konnen Partner samtliche
Verkaufshilfen und Argumentations-
|eitfaden konsultieren. Das spart Zeit
und MUhe. Naturlich passend zu den
Anforderungen des jeweiligen Leads.

GANZ
4. EINFACH DEALS
REGISTRIEREN

Lassen Sie |hre Vertriebspartner direkt
im leadtributor Opportunities anmelden.
Sie haben die Moglichkeit, diese sehr
einfach zu prufen und zu bestatigen
oder abzulehnen. Dabei helfen Ihnen
Funktionen, die blitzschnell prufen, ob
das Lead schon von einem anderen

Partner bearbeitet wird. Alle Informationen

zu diesen Prozessen lassen sich naturlich
mit Ihren Systemen synchronisieren.

NOCH?

LEADS AUF MESSEN
5. AN PARTNER
WEITERLEITEN

Schon auf der Messe erfassen Sie Leads
und leiten sie gleich weiter! Wie? Dank
der konfigurierbaren Leadbogen und
der automatischen 0CR-Erkennung von
Visitenkarten. So werden Leads praktisch
in Echtzeit an die Vertriebspartner
weitergereicht.

LEADS MIT
QUALITATIVEN DATEN
ANREICHERN

Ihre Leads sind mit zu wenig
Informationen bestuckt? Auf Wunsch
kénnen Sie vollautomatisch verkaufs-
relevante Informationen zum Lead
anreichern lassen: Bilanzen, Mitarbeiter-
zahl, Niederlassungen, Umsatz, neveste
Pressemeldungen etc. So haben Sie
immer hochwertige und qualifizierte
Leads fUr Ihre Partner!

Z
=
=
=
=
pg
=
=
=
"h..f

23



o0

\&R=gs
o 2 >
el
_|

L] © ¢
=g O
L © =
= 0%
Voof —




Der leadtributor
ist integrierbar

Naturlich ist der leadtributor keine
Insellosung. Er ist problemlos in Thre

bestehende IT-Landschaft integrierbar.

Wie? Durch Standardschnittstellen, die

an |hr CRM-System oder |hre Marketing-
Automation-Plattform andocken.

Samtliche Leadinformationen fliefen aus
Ihren Systemen in den leadtributor. Und
vom leadtributor zurGck in Thre Systeme.

Schnittstellen zu weiteren Datenquellen:
Formulare auf Ihrer Website oder |hrer
Landingpage kénnen problemlos an den
leadtributor angebunden werden. So
kénnen Leads, die Uber eine
Formularanfrage eingehen,
sofort und automatisch an
Ihre Partner verteilt werden.
Auch auf Messen erfasste
Leads konnen direkt in den
leadtributor eingegeben
und an den Partner
weitergeleitet werden.

Der leadtributor ist
einfach anpassbar

Jedes Unternehmen hat bestehende
Vertriebsstrukturen. Kein Problem

fur den leadtributor: Er kann im Hand-
umdrehen an lhre Funktionen und
Prozesse angepasst werden.

Ganz einfach Uber unsere
Administrationsoberflache.

In nur einer Woche
einsatzbereit!

In einem ersten Meeting nehmen wir
Ihre Anforderungen auf und formulieren
diese in einem Konfigurationsbericht.
Nach Ihrer Freigabe erstellen wir Ihre
individuelle leadtributor Instanz. Ganz in
lhrem Look & Feel und auf Basis |hrer
Anforderungen. Nach spatestens einer
Woche ist das Tool einsatzbereit!

Neugierig?
Interessiert?

Rufen Sie uns an oder schreiben
Sie uns! Wir zeigen Ihnen live,
wie der leadtributor funktioniert.
Ganz unverbindlich!

Kontakt

leadtributor GmbH
ThierschstraBBe 25

80538 Munchen
Deutschland

Tel.: +49 (0)89 716 77 59 40
Fax: +49 (0)89 230 66 00 30
dialog®@leadtributor.com

Oder besuchen Sie uns auf unserer
Website. Dort erfahren Sie, wer schon
mit Erfolg den leadtributor einsetzt!

www.leadtributor.de (deutsch)

www.leadtributor.com (englisch)







